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1. El observatorio de emprendimiento universitario en el perfil emprendedor del
estudiante universitario distingue dos tipos de emprendedores, ;Cuales son?

a) los potencialesy los activos.

b) los potencialesy los egresados.

¢} losalumnos de grado, master y doctorado, y los egresados.

d) los alumnos de grado, master y doctorado con matricula activa en los ultimos
3 anos.

2. ;Qué sociedades andénimas y de responsabilidad limitada pueden presentar los
modelos abreviados de cuentas anuales?:

a) Aquellas que quieran, pues pueden elegir libremente entre los modelos
abreviados y los modelos normales.

b) Ninguna de ellas puede presentar modelos abreviados, ya que estan obligadas
a presentar los modelos normales, en cualquier caso.

¢c) Todas, pues no estan obligadas a presentar los modelos normales.

d} Agquellas que cumplan durante dos ejercicios consecutivos ciertos requisitos
en cuanto al tamano del activo, el volumen de negecios y los trabajadores
contratados.

3. ;Qué representa el "break-even point” (también lamado umbral de rentabilidad,
punto muerto o punto de equilibrio) en el contexto empresarial?

a) Elpunto en el que una empresa alcanza su maximo nivel de rentabilidad.

b) Elpunto en el que una empresa iguala sus ingresos totales con sus Costos
totales, sin generar ni pérdidas ni ganancias.

¢) Elpunio en el gue una empresa decide expandirse a nuevos mercados.

d) Elpuntoen el que una empresa alcanza su maximo nivel de produccion.

4, Segun la guia de Scrum gcudl de las siguientes opciones describe mejor la
duracién de un sprint?

a) Variable, dependiendo de la cantidad de trabajo pendiente.
b) Fija, con un maximo de 30 tareas.

¢) Fija, conunaduracion de 1 a 3 meses.

d) Fija, conuna duracion de 1T mes 0 menos.
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5. Llaclausula Tag Along en un Pacto de Socios:

a) Confiere al socio el derecho a vender conjuntamente sus participaciones, en
caso de que otro socio pretenda vender su participacion a un tercero.

b) Confiere a un socio (en este caso al inversor), el derecho a obligar a los demas
sS0cios a vender sus acciones o participaciones a un tercero.

¢) Protege los derechos especificos de los socios y/o accionistas mayoritarios.

d} Protege a todos los socios de una empresa ante un posible cambio de control
en la sociedad.

6. ;Qué es el margen bruto?

a) Se obtiene dividiendo el beneficio neto entre las ventas.

b) Es la suma de los costes vinculados al proceso de produccién de aquellos
factores que contribuyen a obtener el producto final, a excepcion de los costes
directos (materia prima o0 mano de obra).

¢) Es elresultado de restar a los ingresos totales de la empresa el importe de los
costes de produccion.

d) Es la diferencia constatada entre los ingresos y los gastos financieros de la
empresa.

7. Latfase“ready” de StartUpPv:

a) Esta destinada a los estudiantes que empiezan a trabajar en sus ideas de
negocio, desarrollando conceptos sobre papel, creando los primeros
prototipos y haciendo primeras validaciones hasta convertir su idea en una
realidad.

b} Corresponde a todos aquellos proyectos y empresas gue estan construyendoy
validando un modelo de negocio.

¢) Lacomponen startups mas avanzadas, cuyo objetivo es dejar de ser proyectos
temporales y convertirse en empresas de éxito.

d} Es lafase donde el negocio alcanzara estabilidad y una cuota considerable en
el mercado pudiendo ademas acceder a nuevos mercados nacionales e
internacionales.

8. (Cual de las siguientes afirmaciones es correcta en cuanto a las campanas de
publicidad en Search, Shopping y Display en Google Ads?

a) Los anuncios de Display se muestran en sitios web asociados con Google, asi
como en aplicaciones méviles y en la Red de Display de Google.

b} Losanuncios de Search (bilsqueda) muestranimagenes de productos junto con
el tftulo, el precio y el nombre del comerciante.

¢) Los anuncios de Shopping se muestran en los resultados de bisgueda de
Google cuando alguien realiza una consulia relevante.

d) No hay diferencias entre los tipos de anuncios, los objetivos de las camparias y
ddénde se muestran.
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9. En relacion a la organizacion por parte de IDEASUPV de distintas acciones de
difusion de la cultura emprendedora:

a) Seponenen marcha dentro y fuera de la UPV.

b) Sélo se colabora en la difusién de acciones de interés relacionadas con el
emprendimiento promovidas por servicios y Centros de la UPV.

¢c) Sélo se colabora en la difusién de acciones de interés relacionadas con el
emprendimiento promovidas por otras entidades externas a la UPV.

d} Sdélo se imparten charlas en los Centros UPV (Think Emprende en facultades y
escuelas).

10. El balance de situacidn es uno de los estados financieros fundamentales:

a) Recoge los ingresos y gastos que se han producido durante el ejercicio, por o
gue muestra la capacidad de generar beneficios de la empresa.

b) Seencarga de mostrar como cambia el patrimenio empresarial de un ejercicio
a otro.

c) Muestra los cobros y pagos producidos en un ejercicio, clasificandolos en
actividades de explotacion, inversién o financiacion.

d) Recoge enunmomento deltiempo determinado todos los bienesy derechos de
la empresa, asi como todas sus deudas y, por diferencia, su patrimonio neto.

11. En el proceso de constitucion de una startup en Espana, ;cudl de las siguientes
afirmaciones es correcta respecto a la inscripcién en el Registro Mercantil?

a) La inscripcidon puede realizarse en cualquier Registro Mercantil de la Unién
Europea.

b) La inscripcién debe realizarse antes de obtener el NIF provisional de la
empresa.

¢) Lainscripcion debe realizarse dentro del mes siguiente a lafirma de la escritura
publica de constitucién.

d) La inscripcion en el Registro Mercantil es opcional para las sociedades de
responsabilidad limitada.

12. Comparar una versién de una pagina web con otra y comprobar cuél produce
mejores resultados es:

a) aSell-in

b) TestA/B

c) cSell-through
d) Test Pivote
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13. ¢Cuéalde las siguientes afirmaciones es verdadera? Segiin la Ley 28/2022, de 21 de
diciembre, de fomento del ecosistema de las empresas emergentes:

a} Las empresas emergentes tributaran al tipo del 15% en el primer periodo
impositivo en que, teniendo la condicién de empresa emergente, la base
imponible resulte positiva y en los tres siguientes, siempre que mantengan
dicha condicion.

b) Lasempresas emergentes pueden formalizarse en un plazo maximo de 30 dias
habiles.

c) Lasempresasemergentes deben tener una antigledad minima de 10 afios para
ser consideradas como tales.

d) Las empresas emergentes deben tributar al tipo del 25% en el primer periodo
impositivo en que la base imponible resulte positiva, siempre que mantengan la
condicién de empresa emergente.

14. ;Como se define la figura de los “Business Angel” en \a Ley 14/2013, de 27 de
septiembre de apoyo a los emprendedores y su internacionalizacién?

a) Empresarios con reconocida trayectoria y profesionatidad integrados en los
Puntos de Atencidon al Emprendedor (PAE), disponibles para asesorar a
emprendedores.

b) Inversores externos a empresas de nueva o reciente creacion que, ademas de
capital financiero, aportan conocimientos empresariales o profesionales
adecuados para el desarrollo de la sociedad en la que invierten.

¢) Nuevo sistema de financiacién para emprendedores desarrollado en la Ley de
apoyo a los emprendedores y su internacionalizacién apoyada por las
entidades bancarias y el Banco Central Europeo.

d) Inversores externos a empresas de nueva o reciente creacion obligatoriamente
registrados en la CNMV (Comision Nacional del mercado de Valores) que,
ademés de capital financiero, aportan conocimientos empresariales o
profesionaies adecuados para el desarrollo de la sociedad en la que invierten.

15. ;Cual de las siguientes afirmaciones es correcta en relacién con la validez de la
certificacion negativa de denominacién social emitida por el Registro Mercantil
Central en Espaita?

a) Lacertificacién negativa es valida por un periodo de 3 meses, durante el cual se
debe formalizar la constitucion de la sociedad.

b) La validez de la certificacion negativa se extiende automaticamente con la
inscripcién de la empresa en el Registro Mercantil.

¢) La centificacién negativa tiene una validez de 6 meses, tras los cuales puede ser
renovada por el mismo periodo.

d) Una vez obtenida la certificacion negativa, la denominacién social queda
protegida para uso exclusivo de la empresa de forma permanente.
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16. En lo relativo a la financiacion de startups, en las Series A:

a} Se utilizan para una rapida validacién del producto minimo viable y conseguir
los primeros clientes dispuestos a pagar por un producto que no esta acabado.

b) En esta serie se cometen muchos errores de planificacion, que conducen auna
dilucion excesiva, principalmente debido a una planificacién financiera que no
se ajusta a las necesidades reales de tesoreria y de desarrollo del negocio.

c) Se utilizan para consolidar la revalorizacién de la empresa y ajustar su valor
antes de una OPI {Oferta Publica Iniclal) o de una expansion y crecimiento
agresivos en busca del liderazgo del mercado o del sector.

d) El objetivo principal es escalar el negocio para maximizar los beneficios y
ampliar la gama de mercados en los que opera.

17. Lamodificacién de los estatutos sociales de una sociedad limitada ya constituida
es competencia de:

a) Lalunta General.

b) ELlConsejo de Administracion.

c) ElPresidente de la junta General.
d) ELAdministrader Societario.

18. Una startup, segln Eric Ries, es:

a) Una institucién humana disefiada para comercializar un producto o servicio
existente bajo condiciones de incertidumbre extrema.

b} Una institucién humana disefiada para crear un nuevo producto o servicio bajo
condiciones de incertidumbre extrema.

¢) Una institucién humana disefiada para crear un nuevo producto o servicio bajo
condiciones de incertidumbre extrema hasta la primera renda de financiacién.

d) Una institucién humana disefiada para crear un nuevo producto o servicio bajo
condiciones de incertidumbre extrema hasta que alcanza el umbral de
rentabilidad.

19. Segin la Ley 28/2022, de 21 de diciembre, de fomento del ecosistema de las
empresas emergentes ;qué condicién no deben cumplir las empresas para ser
consideradas emergentes?

a) Tener al 60% de la plantilla con un contrato laboral en Espafia. En las
cooperativas se computaran dentro de la plantilla, a los solos efectos del citado
porcentaje, los socios trabajadores y los socios de trabajo, cuya relacién sea de
naturaleza societaria.

b} Haber distribuido dividendos o retornos en el caso de cooperativas.

c) Tener menos de cinco afos de antigliedad.

d) No haber surgido de una operacidén de concentracion empresarial.
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20. En un canal fisico, el primer paso del embudo de ventas (funnel de ventas) para
obtener clientes es:

a)
b)
c)
d)

Atencion
Interés
Automatizacion
Integracién

21. Respecto a los departamentos universitarios de la UPV como astructuras de
investigacién UPV se puede afirmar que;

a)
b}

c)
d)

Son unidades tanto de docencia como de investigacion.

Son los que se encargan de coordinar exclusivamente las actividades
investigadoras del personal de la universidad.

Existen actualmente 32 departamentos universitarios.

Son los que se encargan de coordinar las ensefianzas de uno o varios ambitos
del conocimienta y de apoyar las actividades investigadoras del personal de la
universidad.

22. Lafase “steady” de StartUPV:

a)

b)
c)

d)

Estd destinada a los estudiantes que empiezan a trabajar en sus ideas de
negocio, desarrollando conceptos sobre papel, creando los primeros
prototipos y haciendo primeras validaciones hasta convertir su idea en una
realidad.

Corresponde a todos aquellos proyectos y empresas que estan construyendo y
validando un modelo de negocio.

La componen startups mas avanzadas, cuyo cbjetivo es dejar de ser proyectos
temporales y convertirse en empresas de éxito.

Es la fase donde el negocio alcanzara estabilidad y una cuota considerable en
el mercado pudiendo ademas acceder a nuevos mercados nacionales e
internacionates.

23. ;Qué artefacto en Scrum representa el trabajo a realizar durante un sprint?

a)
b)
c)
d)

Product Backlog
Sprint Backlog
Definition of Ready
Definition of Done

24, ;Cudles son las fases del proceso de disefio de modelos de negocio segin
Alexandre Osterwalder?
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a)
b)
c)
d)

ldeacidn, comprension, disefio, aplicacién y gestion.
Movilizacidn, comprensién, disefio, aplicacion y gestian.
Movilizacion, Ideacidn, disefo, aplicacion y gestion.
Movilizacion, ideacidn, comprension, disefio y aplicacién.
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25. Eltérmino freemium, se caracteriza por:

a)

b)
c)

d)

Por el hecho de que tan sélo un porcentaje inferior al 10% de todos los usuarios
se suscribe a los servicios gratuitos.

Combinar servicios de pago con servicios Premium.

Contar con una amplia base de usuarios que disfruta de una oferta gratuita sin
condiciones.

Ofrecer servicios de forma gratuita, cobrando solo por el soporte técnico.

26. Eltérmino bootstrapping hace referencia a:

a)

b)

c)

d)

Se refiere a aquellos inversores que invierten o prestan recursos de manera
informal a los emprendedores noarmalmente a través de relaciones personales
alinicio del ciclo de vida de una startup.

Al proceso de creacién y expansion de una empresa sin financiacién ni ayuda
exdgenas.

Son personas u organizaciones gue aportan capital para las startups,
normalmente a cambio de deuda convertible o capital propio, en una fase
temprana en la que el riesgo de fracaso es alto y cuando la mayoria de los
inversores no estan preparados para apovyarlas.

Es una forma de gestionar la entrada de capital privado procedente de family
office y notas convertibles.

27. Daniel Isenberg, Profesor de Babson College, define 6 pilares/dominios de un
ecosisterna emprendedor, ;cuiles son?:

a)
D)
c)
d)

Politica, financiacion, cultura, soporte, capital humano y mercado.
Politica, deporte, inversion, mercado, educacion y colegios.
Financiacion, cultura, arte, internacionalizacién, mercado e inversion.
Ninguna de las anteriores es correcta.

28. En cuanto a ta naturaleza de los institutos universitarios de investigacion UPV
pueden ser:
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a)
b)
c)

d)

Institutos universitarios de investigacion propios de la universidad integrados
por personal de la UPV y con dependencia exclusiva de ella.

Institutos universitarios de investigacién mixtos, es decir, creados en
colaboracitén exclusiva con otros organismos publicos mediante un convenio.
Institutos universitarios de investigacidn propios de la universidad integrados
por personal de la UPV y con independencia exclusiva de ella.

Institutos universitarios de investigacion mixtos, es decir, creados en
colaboracion exclusiva con otros organismos privados mediante un convenio.



29. :Queé tipo de informacion se incluye en los estatuios de una sociedad limitada?

a)
b)
c)
d)

Los nombres de los empleados de la empresa.

Los detalles sobre los productos y servicios ofrecidos.

La cantidad de participaciones emitidas y su valor nominal.
Los registros de ventas del 0ltimo ano fiscal.

30. :Cual de las siguientes afirmaciones es correcta para ser administrador de una
sociedad de responsabilidad limitada?

a)
b}
c)

d)

Es obligatorio que tenga la condicién de socio.

Es necesario que posea al menos el 25% del capital social.

Puede ser designado sin restricciones, independientemente de su relacion con
la sociedad.

Debe ser accionista mayoritario.

31. Elorden de las fases de Design Thinking seglin Stanford University es:

a)

b)

c)

d}

Idear, definir, prototipar, testear y empatizar.
Empatizar, definir, idear, prototipar y testear.
Definir, idear, testear, prototipar y empatizar.
Empatizar, idear, definir, testear y prototipar.

32. Enloreferente al Venture Capital (VC) en el &mbito de la financiacion de startups:

a)
b}

c)
d)

En su mayorfa, comienza a invertir en la fase de crecimiento.

Los proyectos que financian pueden recibir fondos conjuntamente de muchos
inversores sin necesidad de que inviertan una gran cantidad de dinero.

Sdlo invierten en la tenencia y explotacidn de activos inmobiliarios.

La mayor parte del préstamo se devuelve al vencimiento {entre 3 y 5 afios, en
funcién de la evolucién de la empresa) y una pequeiia parte se convierte en
acciones de la empresa. Conllevan tipos de interés superiores a los del
mercado como consecuencia de una mayor asuncion de riesgos.

33. ;Quién nombra a los ministros?
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b)
c)
d)

EL Rey, a propuesta del Presidente del Gobierno.
El Rey, a prapuesta del Presidente de las Cortes.
El Presidente del Gobierno.

ELRey, a propuesta del Consejo de Estado.
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34. Pivotar, en el argot del emprendimiento es:

a)
b)
c)

d)

Un cambio menor de uno o mas de los nueve elementos del lienzo del modelo
de negocio.

Un cambio de la ubicacién de uno o més de los nueve elementos del lienzo del
modeio de negocio.

Un cambio sustancial de uno o mas de los nueve elementos del lienzo del
modelo de negocio.

Pasar al desarrollo pormenorizado de uno o mas de los nueve elementos del
lienzo.

35. La Ley distribuira el niimero total de Diputados:

a)
b}

C)

d)

Asignande un nimero fijo de Diputados por cada circunscripcion electoral.
Asignando una representacion maéxima inicial a cada circunscripcién y
distribuyendo los demas en proporcion a la poblacion.

Asignando una representacién minima inicial a cada circunscripcion y
distribuyendo los demas en proporcion a la poblacion.

Distribuyendo dicho niimero total en proporcion a la poblacién.

36. Eric Ries define el Producto Minimo Viable (PMV} con las siguientes
caracteristicas:

a)
b)

c}

d)

Es el disefio de la primera version del producto lista para enviar a produccion.
Es aguella versién del producto con un nivel de madurez de Tecnoldgica (TRL)
2.

Es aquella versidn del producto creada con un minimo esfuerzo y el minimo
tiempao de desarrollo, aunque suficiente para ser capaces de medir su impacto.
Es aguella version del producto con un nivel de madurez del negocio {BRL) 2.

37. ;Cual de los siguientes no es objetivo general de la Ley 28/2022, de 21 de
diciembre, de fomento del ecosistema de las empresas emergentes?

a)

b}
c)

d)
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Eliminar tas brechas de género existentes en el ecosistema espafiol de
empresas emergentes.

Apoyar el desarrollo de polos de atraccion de empresas e inversores.

Promover el seguimiento participativo de la evolucion del ecosistema espariol
de empresas emergentes y de l0s resultados de esta ley.

Favorecer la interrelacién entre empresas, agentes financiadores y territorios
para aumentar las posibilidades de éxito de los agentes financiadores, sociales
y territoriales, con especial atencién y foco al fomento de polos de atraccion de
empresas en entornos urbanos, en aras de una mayor cohesion social y
territorial.
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38. ;Cual de las siguientes afirmaciones forma parte de los propésitos de los
estatutos de una sociedad limitada?

a)
b)

c)
d)

Establecer las politicas de contratacion de la empresa.

Definir la denominacién social y el objeto social, determinando las actividades
que lo integran.

Determinar las estrategias de marketing y ventas.

Establecer el segmento de mercado principal al que la empresa va a dirigir sus
productos y servicios.

39. Paradeterminar el resultado de explotacidn de la cuenta de pérdidas y ganancias
ccudl de los siguientes elementos no se considera?

a)
b)
c)
d)

Los ingresos y gastos derivados de la actividad principal de la empresa.
Los ingresos financieros y los gastos financieros.

Los gastos de contratacidn de servicios exiernos derivados de la actividad.
Las ventas de la empresa y los gastos necesarios para producir.

40. En el pacto de socios o pactos parasociales, dentro de las clausulas de
proteccion, las principales son:

a)
b)
c)

d)

Permanencia, no competencia contractual o poscontraciual v régimen de
transmision de participaciones.

Permanencia, liquidacion preferente en caso de saliday régimen de transmision
de participaciones.

Permanencia, no competencia contractual o poscontractual y prestaciones de
los socios y aportaciones al proyecto.

Permanencia, liquidacién preferente en caso de salida y prestaciones de los
socios y aportaciones al proyecto.

41. Enreferencia al método Berkus de valorizacién de startups:
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a)

b)

d)

Es un método que se centra en identificar las condiciones de riesgo que més
pueden afectar a la evolucidn de la empresa y ver qué factores tiene la empresa
para mitigar este riesgo.

Este método requiere del célculo del WACC v la Beta apalancada de la
empresa.

Es un método de valoracidn cuantitativo.

Es adecuado para la valoracion de una startup cuando se encuentra en su fase
de expansion.



UNIVERSITAT
POLITECNICA
DE VALENCIA

42. Enelmeétodo de valoracién por puntos de una startup (scorecard valuation):

a)

b)

c)

Es una métrica de valoracion que consiste en multiplicar los ingresos por un
multiplo comparable en la industria, y asi estimar el valor de una empresa que
opera en la misma industria.

En la primera fase del método, se debe calcular el valor pre-money de startups
similares a la empresa objetivo que estamos analizando, y calcular [a media
ponderaday la moda.

El modelo se basa en estimar la valoracién presente de una startup en base a
las expectativas de retorno gue tenga un inversor de cara a un exit o evento de
liguidez futuro.

Este modelo se basa en que el valor de una empresa puede expresarse como el
valor actual de una serie de flujos esperados durante un periodo de tiempo
determinado, denominado como horizonte temporal, descontados a una tasa
gue mide el riesgo asociado a dichos flujos.

43. La Sede electrénica de la UPV:

a)

b)

c}

d)

Es un portal web disefiado conforme a los requisitos de la legislacion vigente
gue ofrece a solamente a los miembros de la Comunidad UPV la posibilidad de
relacionarse con la UPV por medios electrénicos, accediendo a un completo
catélogo de servicios electronicos adecuadamente clasificados.

Algunos de los servicios electrénicos disponibles son de acceso publico y no
requieren identificacién del ciudadano o ciudadana.

Es un servicio de publicacion de webs personales, tantoe para el personal laboral
o docente como el alumnado, correspondiendo a los mismos las tareas de
disefio y mantenimiento.

Se trata de una herramienta digital basada en iRubrics.

44, La*“contabilidad de la innovacién” es uno de los 5 principios del método:

a)
D)
¢
d}

Customer development canvas
Lean canvas

Lean startup

Customer Discovery

45. Segln la Ley Organica del Sistema Universitario, las funciones del Sistema
Universitario se regulan en:
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a)
b)
c)
d)

El articulo 91.

El Titulo V.

El Titulo Preliminar.
El Titulo I.
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46. De las siguientes respuestas ;cual forman parte de los 5 principios del método
Lean Startup de Eric Ries?:

a) Producir, mediry monetizar.

b) Contabilidad analftica de costes.

c) Elespiritu emprendedor es la invencién.
d) Aprendizaje validado por los clientes.

47. Segun el articulo 24 de la Ley Orgdnica 2/2023, ;quién aprobaré la Estrategia de
Internacionatizacion del Sistema Universitario?:

a) El Gobierno, en colaboracién con las Comunidades Auténomas y las
universidades.

b) Las Comunidades Autdnomas, en colaboracién con el Gobierno y las
universidades.

¢} Las universidades, en colaboracién con el Gobierno y las Comunidades
Autonomas.

d) Las Administraciones publicas, en colaboracién con las Comunidades
Auténomas y las universidades.

48. De los siguientes conceptos, cual no forma parte del patrimonio neto:

a) Los préstamos bancarios obtenidos para financiar una empresa.

b) Los heneficios generados a lo largo del tiempo.

c) Las inversiones iniciales aportadas por los socios.

d) Las ganancias que la empresa ha decidido no distribuir entre los socios.

49, Enelpacto de socios o pactos parasociales, el objetivo de las clausulas de control
es:

a) Preservarlos activos de la compania y garantizar la presencia de los fundadores
que han logrado que el modelo de negocio funcione.

) Preservar el conocimiento, que es el mayor activo de las startups.

c) Regular las salidas de socios de las companiias y las condiciones en que se
producen.

d) Son las que regulan ¢cdmo se adoptan las decisiones de la compafiia.

50. Elsistema de retroalimentacién propuesto por Eric Ries sigue el siguiente orden:
a) Crear, medir, aprender.
b) Medir, creary testear.

c} Medir, aprendery crear.
d) Crear, mediry testear.
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51. Segln Steve Blank, ;qué describe mejor el concepto de “churn rate” en el
contexto empresarial?

a) Elporcentaje de nuevos clientes adquiridos en un periodo determinado.

b) Latasade rotacion de empleados en una empresa.

¢) La tasa de cancelaciéon o pérdida de clientes durante un periodo de tiempo
especifico.

d) Elnivelde crecimiento de ingresos de una empresa en comparacion con el afio
anterior.

52. ;Cuales laduracion inicial del registro de un nombre comercial en Espaia, seglin
la normativa?

a) 5Safos
b) 10anos
¢} 15 ahos
d) 20 afios

53. ;Cuéles el procedimiento que se sigue para el registro de una marca?

a) Presentacion de la solicitud, examen de fondo, publicaciéon en el Boletin Oficial
de la Propiedad Industrial (BOPI), concesion y oposicion.

b) Presentacion de la solicitud, publicacion en el Boletin Oficial de la Propiedad
Industrial (BOPI), oposicion, examen de fondo y concesidn.

¢) Examen de forma previo a la presentacion de la solicitud, examen de fondo,
publicacién en el BOPly concesion,

d) No es necesario ningln procedimiento, basta con utilizar la marca de manera
plblica para que esté protegida.
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54. Invest In Valéncia es:

a)

b)

c)

d)

Una iniciativa conjunta del Ayuntamiento de Valgncia y la Camara Oficial de
Comercio, Industria, Servicios y Navegacion de Valencia. Uno de sus objetivos
es atraer nuevos proyectos de inversién, tanto extranjera como del resto de
Espafia, promoviendo y apoyando el procesoc de implantacién empresarial en la
ciudad de Valéncia.

Una iniciativa conjunta de la Generalitat Valenciana y la Camara Oficial de
Comercio, Industria, Servicios y Navegacién de Valencia. Uno de sus objetivos
es atraer nuevos proyectos de inversion, tanto extranjera como del resto de
Espafia, promoviendo y apoyando el proceso de implantacion empresarial en la
Comunitat Valenciana.

Una iniciativa privada. Unc de sus objetives es atraer nuevos proyectos de
inversion, tanto extranjera como del resto de Espafa, promoviendo y apoyando
el procesc de implantacidon empresarial en la ciudad de Valéncia.

Una iniciativa privada de la Generalitat Valenciana y la Camara Oficial de
Comercio, Industria, Servicios y Navegacion de Valencia. Uno de sus objetivos
es atraer nuevos proyectos de inversion, tanto extranjera como del resto de
Espana, promoviendo y apoyando el proceso de implantacién empresarial en la
Comunitat Valenciana.

55. ¢Cual de las siguientes afirmaciones describe mejor el posicionamiento SEM?
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a)
b}
c)

d)

Es una estrategia de marketing que se enfoca en mejorar la visibilidad de un sitio
web en los resultados de busgueda organica.

Se refiere a las técnicas utilizadas para mejorar la relevancia y autoridad de un
sitio web en los motores de bldsqueda.

Es un enfoque publicitario que utiliza anuncios pagados para aparecer en los
resultados de blusqueda de motores como Google.

Se trata de la optimizacion del contenido de un sitio web para aumentar su
visibilidad en las redes sociales.
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56. Segun el articulo 45 de la Ley Organica 2/2023, de 22 de marzo, del Sistema
Universitario, el Claustro Universitario podra convocar, con caracter extraordinario,
elecciones a Rector 0 Rectora a iniciativa de:

a) Dos tercios de sus componentes, que incluya, al menos, un 30% del personal
de los cuerpos docentes universitarios funcionarios y Profesoras y Profesores
Permanentes Laborales.

b} Dos quintos de sus componentes, gue incluya, al menos, un 20% del personal
de los cuerpos docentes universitarios funcionarios y Profesoras y Profesores
Permanentes Laborales.

¢) Un guinto de sus componentes, que incluya, al menos, un 20% del personal de
los cuerpos docentes universitarios funcionarios y Profesoras y Profesores
Permanentes Laborales.

d) Un tercio de sus componentes, que incluya, al menos, un 30% del personal de
los cuerpos docentes universitarios funcionarios y Profesoras y Profesores
Permanentes Laborales.

57. Eldesarrollo de clientes (customer development) se describié por primera vez en
un libro del autor Steve Blank, ;:Cuantas fases tiene este proceso?

o

O o
= 2
~N O g

(=3

58. En el método de valorizacién de startups Venture Capital (MVC):

a) Este método es utilizado &n la fase pre-semilla {pre-seed) de una startup.

b} No necesita un modelo de negocio ya definido.

¢) Se basa en el calculo de dos variables: el valor actual que tendra la startup en
elmomento de venta futuro y la tasa de descuento utilizada para estimar el valor
actual.

d) La metodologia empleada por este método de valorizacién consta de un solo
paso.

59. ;Cuél de las siguientes afirmaciones describe mejor el algoritmo de Instagram?

a) Instagram utiliza un algoritmo que prioriza las publicaciones de los usuarios con
mas seguidores.

b) Elalgoritmo de Instagram clasifica las publicaciones en el feed en funcion de la
antigliedad de la publicacién.

c) El algoritmo de Instagram determina el orden de las publicaciones en el feed
segln la relevancia y el interés del usuario.

d} Instagram no utiliza ningln algoritmo para organizar las publicaciones en el
feed.
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60. ElDescubrimiento de Clientes {Customer Discovery) es:

a) Laprimera de las fases del desarrollo de clientes.
b) Lasegunda de las fases del desarrollo de clientes.
¢} Latercerade lasfases del desarrollo de clientes.
d) Ninguna de las otras opciones es cierta.

61. Segun Alexander Osterwalder, en el “Business Model Canvas”, las actividades
ciave se pueden dividir en las siguientes categorias:

a) Produccién, resolucion de problemas y logistica.

b) Produccidn, logistica y plataforma /Red.

c) Produccion, resolucién de problemas y Plataforma/Red.
d) Produccion, resolucién de problemas y packaging.

62. Enrelacion a la Propiedad Intelectual e Industrial derivada de contratos de 1+D:

a) No se podran estabtecer acuerdos con entidades terceras para que, de forma
limitada, promocionen algunas de las capacidades o resultados de
investigacion de la Universitat Politécnica de Valéncia, siempre que se
identifique a ésta como titular de las mismas.

b) IDEASUPVY visard y registrard los acuerdos que se establezcan con este
propésito, gue seran firmados por el Rector.

¢) Los permisos que se otorguen sobre eluso del logo o el nembre de la Universitat
no deberan evitar la identificacién del tercero como filial o entidad bajo
responsabilidad de (a misma.

d) Los permisos que se otorguen sobre eluso dellogo o el nombre de la Universitat
deberan evitar la identificacién del tercero como filial o entidad bajo
responsabilidad de la misma.

63. ;Cuantas veces puede renovarse una marca registrada segin la normativa
espanola?

a) Cada5 anos hasia un maximo de 25 afos.

b) No es renovable, la marca expira a los 20 afos.
¢) No esrenovable, ta marca expira alos 10 afios.
d) Indefinidamente.

64. De las 6 secciones que conforman el mapa de empatia propuesto por A.
Osterwalder, qué seccidn no esta incluida de entre las siguientes:

a) ;Quéve?

b} :Qué oye?

¢) ¢Quécompra?

d) ;Quédiceyhace?
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65. Elequity crowdfunding es:

a)

d)

Es una opcién de financiacidn para una empresa en la que esta no ofrece un
retorno a las personas que aportan los fondos més alla de la satisfaccion de
haber participado en la campana.

Es una opcién de financiacidn para una empresa en la que esta ofrace un
producto o servicio a la persena que aporta fondos o apoya al proyecto.

Es una opcidén de financiacion para una empresa en la que pequefios inversores
prestan su dinero a la empresa, con el objetivo de recuperar dicha inversion méas
el pago de unos intereses.

Es una opcidn de financiacién para una empresa donde un grupo de inversores
participa en un proceso de ampliacién de capital de una sociedad.

66. ¢Cuales el organismo encargado de gestionar el registro de nombres comerciales
en Espana?

a)
b)
c)
d)

Oficina de Registro de Marcas y Patentes (ORMP).
Instituto Nacional de Propiedad Industrial {INPI).
Oficina Espafola de Patentes y Marcas (OEPM).
Registro Mercantil Central (RMC).

67. ;Cualde las siguientes afirmaciones sobre la cldusula antidilucién en un pacto de
socios es correcta?

a)

b)

c)

d)

La cldusuta antidilucién siempre resulta en un aumento en el nimero total de
acciones de la empresa.

La cldusula antidilucion se activa automaéticamente en todas las rondas de
financiacion, independientemente de si el valor de la empresa aumenta o
disminuye.

En una cldusula antidilucidn de tipo “Full Ratchet”, el precio de las acciones
adicionales que los socios tienen derecho a adquirir se ajusta al precio de la
altima ronda de financiacién.

La clausula antidilucién protege a los socios de la dilucion de su participacion
en la empresa, pero puede resultar en una disminucion del valor de su inversion
si el valor de la empresa disminuye por otras razones.

68. Segin Alexander Osterwalder, un modelo de negocio se orienta a un mercado
segmentado cuando se dirige a:
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a)
b)

c)

Dos segmentos de mercado que no estdn relacionados y que tienen
necesidades y problemas muy diferentes.

Varios segmentos de mercado con necesidades y problemas ligeramente
diferentes.

Dos o mas segmentos de mercado diferentes pero que se complementan entre
Si.

Segmentos de mercado especificos y especializados.
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69. ;Cudl de las siguientes afirmaciones no es correcta? Se puede considerar como
desarrollo 4gil (agile development) aquel que:

a)
b)
c)

d)

Reconoce gue las necesidades de los clientes y las caracteristicas del producto
final pueden definirse a priori totalmente.

Considera y reacciona a los comentarios de los clientes como
retroalimentacion para mejorar el desarrollo del producto.

Propone una metodologia que permite el desarrollo de productos {(hardware,
software o servicios) de manera iterativa, incremental y flexible.

Es la antitesis del desarrollo en cascada.

70. En la proteccion mediante patentes y modelos de utilidad en la Universitat
Politécnica de Valéncia:

a)

b)

c)

d)

Como criterio general [z Universitat Politécnica de Valéncia utilizard
preferentemente la proteccién de invenciones mediante la modalidad de
modelo de utilidad frente a patente.

Como criterio general la Universitat Politécnica de Valéncia utilizara
preferentemente la proteccién de invenciones mediante la modalidad de
secreto industrial frente a patente.

El personal de la Universitat Politécnica de Valéncia que conste como inventor
en solicitudes de patente o modelos de. utilidad en los que no conste la
Universitat como titular debera comunicarlo siguiendo el procedimiento que se
establezca para la infermacidn de la actividad investigadora.

El mantenimiento de la proteccidn de las patentes no estara condicionado a la
efectiva explotacion de lamisma y/o a la cofinanciacion de la misma de acuerdo
con los criterios a que se refiere el articulo 15 del Reglamento de Proteccion y
Transferencia de Derechos de Propiedad Intelectual e Industrial de la UPV.

71. Uno de los resultados de aprendizaje de la dimensidén “Innovacién y creatividad”
de las competencias transversales en la UPV es:

a)

b)

c)

d)
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Disefiar, desarrollary ejecutar soluciones en el Ambito de la disciplina, gue den
respuesta a demandas sociales, teniendo en cuenta como referente los
Objetivos de Desarrolloc Sostenible y factores globales, culturales, y
econdmicos.

Identificar los roles y destrezas para operar en equipos muliidisciplinares con
diferentes perfiles profesionales.

Identificar, formular y resolver problemas complejos, de manera auténoma,
aplicando Los principios de la disciplina.

Identificar nuevos retos, proyectos u oportunidades de mejora en el ambito de
la disciplina alineados con tendencias y avances futuros.
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72. Elcrowdlending es:

a) Es una opcién de financiacién para una empresa en la que esta no ofrece un
retorno a las personas que aportan los fondos mas alld de la satisfaccion de
haber participado en la campana.

b) Es una opcion de financiacidén para una empresa en la que esta ofrece un
producto o servicio a la persona que aporta fondos o apoya al proyecto.

c) Esunaopcion definanciacién para unaempresa en la gue pequefios inversores
prestan su dinero ala empresa, con el objetivo de recuperar dicha inversion mas
el pago de unos intereses.

d) Esuna opcién de financiacién para una empresa donde un grupo de inversores
participa en un proceso de ampliacién de capital de una sociedad.

73. Si bien elventure buildery elventure capitalson dos modelos de apoyo al
emprendimiento, un aspecto clave que los diferencia es:

a) Elventure buildercrea sus propias startups, mientras que elventure
capital invierte en startups creadas por otros emprendedores.

b) Mientras que elventure capital participa activamente en todo el proceso de
creacién de una startup, el venture builder interviene en una etapa posterior,
cuando la startup ya tiene un producto validado y un mercado potencial.

c) Elventure capital aporta capital, recursos y talento a las startups gue crea, sin
embargo, el venture builder solo aporta capital y, en algunos casos, mentoria y
asesoramiento.

d) Elventure capitalse beneficia de lasstartupsque crea al obtener una
participacién accionarial en ellas, no obstante el beneficio para elventure
builder est4 solo en la obtencién de un retorno de su inversidn.

74. Enlaley28/2022, de 21 de diciembre, de fomento del ecosistema de las empresas
emergentes ;Cudles de los siguientes son criterios en los que se basara el anélisis
sobre el grado de innovacion del proyecto emprendedor y sobre la escalabilidad del
modelo de negocio?

a) Dependencia de proveedores, suministradores y contratos de alquiler. Se
tendrdn en cuenta las relaciones con otros operadores econémicos.

b) Delmodelo de negocio se considerara el patrimonio neto, la financiacién ajena
y el retorno del capital invertido para generar ventajas competitivas.

¢) En el equipo, sevalorara el nimero de trabajadores de la empresa.

d) De lafase de vida de la empresa se valorara si la empresa ha conseguido una
serie B de financiacion ajena.
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75. Selecciona la respuesta correcta sobre StartUPV:

a) En lafase Steady se otorga un espacio de trabajo durante 1 afio en un espacio
de coworking totalmente subvencionado.

b) La fase Go tiene una duracion de 3 afios con opcién de ampliarse hasta un
maximo de 5 anos.

¢) En la fase Ready se otorga un espacio de trabajo durante 1 afio en una oficina
individual.

d) Enlafase preincubacién se permite acceder a cualquiera de los espacios de los
centros donde al menos uno de los miembros del equipo esté matriculado
como estudiante.
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76. Los “European Community Business and Innovation Centres” son:

a)

b)

c)

d)

Organizaciones destinadas a prestar apoyo a todas aqguellas iniciativas
empresariales gue supongan unainnovacién o diversificacion empresarial,
ofreciendo un sistema completo e integral de actividades y servicios a las
Pymes.

Comunidades de empresarios gue apoyan econdmicamente a distintas
entidades publicas de emprendimienio con la finalidad de potenciar la
innovacion o diversificacion empresarial en la Unidn Europea.

Centros europeos de formacién en materia de innovacién o diversificacion
empresarial.

Comunidades de empresarios gue apoyan economicamente a distintas
entidades privadas de emprendimiento con la finalidad de potenciar la
innovacion o diversificacion empresarial en la Unién Europea.

77. En la metodologia Scrum, en referencia al Scrum Master:

a)
b)
c)

d)

Transmite el feedback de los clientes en todos y cada unc de los sprints.

El o ella es el duefio del backlog.

Guia al equipo hacia una mejora continua o hacia una forma mejor de hacer las
cosas.

Aplica el método Wickoff a cada sprint.

78. Labase del método Scrum es:

a)
b)
C)
d)

El principio de certidumbre de cualquier proyecto.

El ciclo completo de Wickoff.

Los ciclos de velocidad del Instituto Mundial de Project Management.
Los ciclos de inspeccion y adaptacion,

79. Segin laLey organica 3/2007, de 22 de marzo, para la igualdad efectiva de mujeres
y hombres, esta Ley tiene por objeto:

a)
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hacer efectivo el derecho de igualdad de trato y de oportunidades entre mujeres
y hombres.

promover las condiciones para que la igualdad del individuo y de los grupos en
gue se integra sean reales y efectivas.

el pleno recanocimiento de la igualdad formal ante la ley.

combatir todas las manifestaciones de discriminacién, directa o indirecta, por
razén de sexo.
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80. La Ley Orgéanica 3/2007, de 22 de marzo, para la igualdad efectiva de mujeres y
hombres establece que gozaridn de los derechos derivados del principio de igualdad
de trato y de la prohibicién de discriminacién por razén de sexo:

a) todas las personas.

b) toda persona jurfdica tinicamente.
c} tas mujeresylos hombres.

d) las personas fisicas Unicamente.

81. Enla UPV, las competencias transversales se evallan:

a) Como “Satisfactorio” o “En proceso™

b) Con una nota numérica entre 0y 10.

¢) Conunanota numérica entre 0y 5.

d) Como “Satisfactorio”, “En proceso” o “No adquirida®.

82. El Secretario o la Secretaria General de la Universidad Politécnica de Valencia
segiin sus Estatutos:

a) Serd nombrado por el Rector entre funcionarios publicos que presten servicios
en la universidad, pertenecientes a cuerpos para cuyo ingreso se exija estar en
posesidn del titulo de Doctor, Licenciado, Ingeniero, Arquitecto o equivalente,
lo serd también del Consejo de Gobierno.

b) Serd nombrado por el Rector entre funcionarios publicos qgue presten servicios
en ta universidad, pertenecientes a cuerpos para cuyo ingreso se exija estar en
posesion del titulo de Doctor, Licenciado, [ngeniero, Arquitecto o equivalente,
sera también del Consejo Social.

¢) Sera nombrado por el Rector entre funcionarios publicos que presten servicios
en la universidad, pertenecientes a cuerpos para cuyo ingreso se exija estar en
posesion deltitulo de Doctor, 1o sera también del Consejo de Gobierno.

d) Serd nombrado por el Rector enire funcionarios publicos que presten servicios
en la universidad, pertenecientes a cusrpos para cuyo ingreso se exija estar en
posesidn del titulo de Doctor, lo serd también del Consejo de Gobierno y del
Consejo Social.
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83. ;Qué es el confirming?

a) Es un fipo de servicio financiero consistente en gestionar los pagos de una
empresa a sus proveedores, que incluye para el acreedor la posibilidad de
cobrar los pagos con anterioridad a su fecha de vencimiento.

b) Consiste en la cesidn de los derechos de cobro de los créditos comerciales de
una empresa en favor de bancos u otras compafias especializadas gque se
encargan de su gestién y asumirén el riesgo de la operacién, a cambio de una
comisidny unos intereses.

¢) Es un método donde se mezclan el micromecenazgo y el outsourcing o
externalizacion de tareas.

d} Es un tipo de operacién financiera que se hace a través de sociedades de
Capital Riesgo, que invierten en startups con un alto potencial de riesgo de
crecimiento, a cambio de un porcentaje de la empresa.

84. :Qué ventajas ofrece una marca frente a un nombre comercial?

a) Elrégimen ytramites para la proteccion.

b) Lamarca se concede por mas tiempo que un nombre comercial.

¢) Lamarcaregistrada es un factor determinante en los acuerdos de franquicia.
d) Lamarcapuede renovarse indefinidamente.

85. Entre los heneficios no econdmicos de la financiacién colectiva se encuentran:
a) Garantia de que se vaya a obtener el objetivo de financiacién buscado.
b} No existe elriesgo que alguien copie nuestra propuesta.

c} Esuna poderosa herramienta de marketing.
d) No seinfravaloran los costes de financiacion que necesito.
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